
Pour gérer votre
communication
sur Facebook

Conseils
pratiques

4

Utilisez les filtres de recherche. Vous pouvez rechercher par secteur 
d’activités, par formation, entreprise… 

Renseignez le maximum d’informations sur votre activité d’avocat : 
mots-clés, votre formation, vos expériences pro et vos compétences. 

Créez aussi une page pro pour votre cabinet : Ce sera le socle 
de votre communication. 

Exploitez la fonction Inmails. Vous pouvez contacter un prospect 
directement par message sans avoir à glaner son email.  

Une vraie plateforme de networking

plus efficace que Facebook
et Twitter pour générer
des Leads
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LinkedIn dans le monde
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Le réseau de référence
pour les professionnels


